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回到家乡，闯出一片天
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农村姑娘王静结束打工生活，回乡种植、销售农产品，成为靠自己和

新技术平台跳出传统既定道路的好样本——

——长三角地区四位女企业家讲述战“疫”故事

巾帼家政之星之星

■ 中国妇女报全媒体记者 李雪婷

“我们都有一个共同的认知，那就是
企业要活下去，并且还要快速发展。”在近
日全国妇联召开的“发挥桥梁纽带作用
助力高效统筹疫情防控和经济社会发展”
长三角地区调研视频会上，安徽富煌集团
总经理周伊凡与大家分享了企业面对疫
情考验的“料峭春寒”，仍然坚定信心谋发
展的经历。

此次调研会上，来自上海、江苏、浙江、
安徽四地省市县妇联、团体会员负责人和女
企业家代表就助力企业复工复产等方面的
做法和成效，进行了交流，并研讨下一步工
作举措，就强化政策解读、加强思想引领、提
供精准培训、发挥平台经济作用等，积极建
言献策。

主动创新、主动链接、主动奉献、
主动担当

浙江省妇联兼职副主席、万事利集团董
事长屠红燕今年5月刚刚当选浙江省女企业
家协会会长。万事利集团是杭州一家土生
土长的传统制造企业，谈及当前企业发展所
面临的问题，她表示：“我们要清醒地看到，
经济发展的动能在不断增强，支撑经济高质
量发展的要素环境并没有改变。作为传统
制造业企业的一员，集团经过47年风雨捶
打积累起来的产业规模和技术水平才是我
们今后立足的坚实基础。”她鼓励企业坚守
主业，练好内功，同时更新观念，不怨天尤
人，不垂头丧气，持续提升技术创新、产品创
新、管理创新等能力，牢牢掌握主动权。

屠红燕特别提到，在一系列越来越多的
不确定性中，企业的数字化趋势和数字化
改革带来的机遇是可以更加确定的。她希

望在一系列稳企政策的制定实施过程中，
更多关注企业特别是传统制造业，在人才、
资金、技术等方面给予数字化改革的支持，
帮助指导其在获取有效数据、分析精准数
据、保护数据安全和隐私等方面提升运用
能力。

助力共同富裕是新阶段赋予浙江民营企
业家的新使命。浙江的女企业家占浙江民营
经济的三分之一。屠红燕表示，尽管企业经
营受疫情影响暂时性地遭遇困难，但女性企
业家凭借特有的韧劲都在尽自己最大所能坚
持向创新要出路，向管理要效益，与员工分享
企业发展成果，推动高质量就业，助力扩大中
等收入群体规模，为非常时期稳企业、稳就业
贡献巾帼之力。

她表示，浙江女企业家协会将尽力发挥
女企业家的优势和特点，通过点对点、一对一
的方式加大帮扶力度，增强造血功能，进一步
找准助力共同富裕的结合点和着力点，全面
凝聚起女企业家携手奋进，推动共同富裕的
强大共识和广泛力量。

上海市女企业家协会会长杜松杨代表上
海市女企业家，感谢疫情特殊时期各地女企
业家姐妹的支援和帮助。“她们克服物流不
畅、人员紧缺等特殊时期的特殊困难，不惜一
切代价驰援。这份跨越山海的情义我们铭记
于心，永远感恩！”

她介绍，此轮疫情期间，上海市妇联带
领我们进行了两次精准及时的社情民意反
馈。上海市女企业家协会积极排摸会员企
业、各区女企业家协会、重点外资企业、科创
企业以及受疫情重创的旅游、商贸、餐饮等
代表性行业，汇总整理了企业面临的五大危
机困境、现有政策四个不解渴的问题以及扶
持企业出实招七条建议，吁请政府出台针对
性强、快速精准的支持政策，帮助企业渡过
危机，为疫情过后获得经济增长、促进上海

繁荣打好基础。
6月1日，一位参与过调研的会员企业代

表把享受到的五险一金的减免政策整理了一
张表，欣喜地告知杜松杨说：“政府周全到了，
相信经济能恢复，上海就会好。”

疫情影响下，上海市女企业家协会主动
创新、主动链接、主动奉献、主动担当，协助会
员企业积极申请保供单位的同时，还鼓励会
员企业变革思路寻找出路。上海市女企业家
协会公益专委会号召协会内的女企业家们积
极行动起来，抗疫捐资捐物总计价值超554
万元，分别捐赠给复旦大学、复旦儿科医院、
市疾控中心、多个方舱医院、多区的街道办事
处等50多家单位。

在上海全面恢复正常生产生活第一天，
上海市妇联与市教委共同主办，上海市女企
协与诸多媒体合作，共同开展“有志者 等你
来”2022应届毕业生就业行动。短短一周时
间，上海市女企协 55 家企业提供了超过
1000个就业岗位，累计已有23所大学的学
生通过市女企协公众号发布的招聘信息投递
应聘简历。

把疫情看作企业再发展的助力剂

对于企业来说，疫情给正常生产经营带
来了很多不确定性，如何维持稳定的生产经
营并进一步激发企业的生命活力？周伊凡讲
述了富煌集团的实践。

疫情形势之下，党和国家相继出台了一
系列的政策导向措施。企业首先要做的就是
积极学习并领会政府的各项文件要求，从严
从细落实疫情防控措施，建立政府、企业、医
疗机构多方联动机制，从源头控制和化解风
险。与此同时，积极对接政策出台部门，全面
落实各项税收减免及稳岗就业政策，极力争
取延缓缴纳、留抵退税等各项政策。今年上

半年，富煌集团相继获得国家、省、市及地方
各项政策优惠1200万元。

周伊凡认为，常态化疫情对企业的现金
流、业务拓展、人员管理等方面产生了一定
的影响，同时也加快了行业的新陈代谢和
技术的迭代升级。这段时间，她带领全员
全力修炼内功，做自己最强项、最熟悉的事
情，把核心业务做好做深做强，同时开源节
流，强化内控，加快内部各项技术的研发。
今年 1—5 月，该集团销售收入同期增长
26％，在保证集团经营业绩稳步提升的同
时，实现了不减员、不降薪，并新增各类就
业岗位3000余个，平均薪酬增幅达12%的
不错成绩。

无锡朝阳集团是江苏省、无锡市重点商
贸流通企业，也是无锡市“菜篮子”工程重点
建设单位。据了解，集团董事长张君君刚刚
在2022金砖国家女性领导力论坛暨金砖国
家女性创新大赛中荣获“抗疫特殊贡献奖”，
她也是唯一一位获得该奖的中国代表。

张君君介绍，自 2020 年疫情发生以
来，在民生保供和稳物价方面，企业做了很
多努力，实现了“不断供、不闭店、不溢价”

“疫情不拿下，我们不放假，买菜不出门，朝
阳送到家”。

疫情当下，作为民生企业的朝阳集团进
行了新的探索和实践。首先是跻身生鲜电
商，通过“朝阳到家”平台与遍布全市的天惠
超市实体店融合，在货源的品种、数量、品质、
新鲜度及配送的时效性方面，都有了很好的
保障。另外，开启直播电商。据悉，其“君董
直播间”人气增长迅猛，已陆续开设午间趣
播、晚间超长直播、周末大厨菜小秘笈等灵活
多样的直播形式，“君董实景互动买菜”也应
运而生，“买菜+砍价，讲解+现煮现试吃”成
为其最明显的特征，每场直播的销量和销售
额不断创新高。

■ 中国妇女报全媒体见习记者 田梦迪

接完电话，王静开心了一整天。电话来
自一位素未谋面的网友，对方兴奋地告诉王
静，在她的指导下，年前种植的600包菌菇获
得了大丰收，下一步他打算扩大种植面积到
20亩，请她帮忙估算需要买多少菌种合适。

王静已经记不清收到多少类似的反馈
了，被信任和切实帮助到别人的成就感让她
感到幸福。3年前刚开始接触抖音拍短视频
时，那时的她未曾想到，自己有一天能拥有
270多万粉丝，“通过短视频和直播，不但能
帮助粉丝、网友，还能带动周边村县的乡亲们
一起致富，这让我觉得自己很有价值。”王静
告诉中国妇女报全媒体记者。

贫困的农村姑娘除了辍学、嫁人、打工外，
还有没有别的选择？王静或许是一个靠自己
和新技术平台跳出传统既定道路的好样本。

离乡、返乡

王静1990年出生于贵州黔东南苗族侗
族自治州黄平县。因为贫穷，王静的母亲在
她小学五年级时离家，再也没有回来过，而父
亲身有残疾。她盼着“长大了一定要走出大
山，然后再也不回来了 ”。

初中毕业，周围的人都劝她赶紧嫁人，以
后和丈夫一起出去打工挣钱——这是村里很
多单亲家庭女孩的唯一出路。王静不甘心，

她找堂哥借了钱，继续读书。毕业后，王静来
到深圳，一边打工一边读大专。她白天在一
家日企打工，下班后骑半小时自行车去上课，
晚上十点下课后，再踩着自行车回去。每天
三点一线，这样的日子持续了三年。

每当感觉苦的时候，王静就特别想家，想
念父亲做的糟辣椒、酸汤和粉，甚至农村的鸡
鸣狗叫。2013年，王静决定回老家黄平发展。

找到自己的路

回乡后，为了“讨生活”，王静做过很多尝
试：做语文老师，电商运营，开百货店，还曾投
资茯苓基地和魔芋基地……

2017年，王静参加了当地政府组织的一
次培训，第一次接触到短视频直播带货。2019
年初，王静关了百货店，全身心投入做抖音，自
己包揽内容策划、出镜、文案、剪辑等工作，拍
摄由丈夫或临时找旁边的农户帮忙完成。

王静每天出门拍视频，拍好之后，经常一
个人对着手机捣鼓几个小时。她四处请教别
人的意见，也想过要不要像有些播主一样，在
视频中唱歌跳舞来吸粉，最后她得到了一个
结论：一定要给别人带来价值，我的内容才有
意义。她决定专心输出优质内容。

她想起自己最拿手的是农业技术知识。开
通账号近一年后，王静发了一条利用废弃的玉
米芯种出一大片漂亮平菇的视频，一下子火了。

质疑也接踵而至。有的人按照她的办法

尝试，却没有出菇，便在评论区
骂她“骗子”，还有人说“这个东
西要是能出菇，我把玉米秆吃
了”。王静当时压力大到差点
要放弃，直到两个月的出菇时
间到了，网友们种的蘑菇陆陆
续续长了出来，质疑才转变为
信任。

王静没有很快开始卖货，
一是因为当时不是适合种菇的
季节，二是她觉得团队、仓库等
都没有准备好，担心砸了前期
积累的努力和口碑，一直等到粉丝到了八九
十万，才开始尝试卖菌种。

当时是2020年7月左右，王静先是“心
里颤颤巍巍地”跟厂家订了5000包菌种做预
售，没想到10天内被抢购一空，她又追加了
1万包，也在预售期内售空。不到半年时间，
她就卖出了接近30万包菌种，也带来了30
多万元的利润。

反哺家乡

王静的生活发生了翻天覆地的变化。以
前到了季节，她得自己去乡下收魔芋、茯苓等
农产品。刚开始带货时，找当地厂家买菌种，
对方嫌量少，不太相信她的能力。如今，厂家
主动找她合作，请她通过直播平台销售。

至今，王静总共帮助县里上千农户销售

农产品，销售额上百万元，仅2021年，收购超
过50吨农产品。她从村民手里定期收购小
米、魔芋、黄豆等，也教他们种植技术，人均一
年能增收至少一千多元。

从前，村里的经济作物要肩挑担扛到县
里去卖。现在，他们直接送到王静的仓库，几
天后，便通过快递送到了全国各地的顾客手
中。有产品爆单，王静会特地找来村里七八
位妇女来包装，每个人收入也能多七八千元。

一路走来，在工作中积累的农业知识，不
仅帮助王静改善了自己的生活，还帮助更多
乡亲致富，让她找到了更高的人生价值。

返乡近10年，王静从未后悔过自己的选
择。“我也希望农村的年轻人能够像我一样，
回到家乡，运用自己学到的知识，闯出一片
天。”她说。

王静2020年9月在贵州省镇远县大地乡猕
猴桃基地考察学习。 （受访者供图）

找护老工作打开一扇窗

孙秀英来自黑龙江省哈
尔滨市嫩江县一个偏远的小
山村，是一位普普通通的农
村妇女，家里有一儿一女。
丈夫因交通事故离世，做生
意失败和家乡洪水灾祸，让
这个原本幸福美满的家庭雪
上加霜。

为了维持生活，她去饭
店洗碗、去修车厂洗车，只要
给钱，多累的工作都干。
2008年，女儿被重点高中录
取，学费没有着落，她发愁得
晚上睡不着觉，偷偷流泪。
后来她靠变卖首饰，给女儿
交了学费。生活还要继续，
两个孩子每年的学费，以后
上大学的费用，都需要孙秀
英来支持。

她尝试着去家政公司找
工作，接到了护老工作的订
单，工资800元。她对工作
认真负责，每天早出晚归，照
顾老人细致周到，雇主家人
也都很喜欢她。谁知工作一
周后，女儿放学哭着说：“妈
妈你打工可以，可是别去我
同学家呀，我在同学面前抬
不起头来。”

原来孙秀英打工的这家
老人的孙子和女儿是同学，
她诚恳地对孩子说：“妈妈是
靠双手，靠劳动挣钱，咱不丢
人，在谁家都一样，只要我认
真工作就好。”虽然嘴上这么
说，但是工作一个月后，她还
是和雇主提出了下户，因为
怕女儿心里不舒服，影响学
习成绩。之后孙秀英在朋友
的劝说下学习做月嫂，月嫂
工作虽辛苦但工资高。孙秀
英边工作边学习，每天直至
深夜还在看书、记笔记，最终她以优异成绩
拿到月嫂证书。

靠家政工作改变生活

正式开启月嫂生活后，她一做就是五
年，每年都连续接单，从来不休息。有了稳
定的收入，家里的生活水平逐步提高。
2012年，孙秀英来到北京，加入阿姨来了家
政平台。

北京的家政员收入高，客户的要求也
高。孙秀英面对从未见过的电器发蒙。后
来女儿给她买了很多育儿方面的书籍，她白
天工作，晚上学习。阿姨来了旗下的培训品
牌嘉乐会学校，为孙秀英提供了学习的机
会，一休息她就马上赶往阿姨大学学习。她
清楚地认识到，知识是取之不尽的宝库，学
习才是硬道理，要不断地给自己充电。

凭借专业技能和丰富的育儿经验，孙秀
英得到了客户的一致好评，并且在现任客户
家续签了第四年合同。当客户主动提出涨工
资时，孙秀英却婉拒了，“我们已经做到不是
亲人胜似亲人的关系了，这种知心不是一两
千块钱能换来的。”

在家政行业摸爬滚打十多年，孙秀英的
年薪已超过10万元。家政服务工作让她的
家庭脱贫，她还在河北固安买了新房。2020
年，她参加北京市最美家政服务员评选，被评
为“2020年度北京诚信家政服务之星”。她
对今后的生活充满了希望，她说：“是家政改
变了我的生活，改写了我的人生。我要把有
限的精力投入无限的家政行业中去，发挥自
己的余热，让自己老有所为。”

（供稿：全国妇联妇女发展部）

孙秀英，现任阿姨来了家政公司黑龙江
同乡会副会长，荣获“2020 年度北京诚信家
政服务之星”。

杜松杨 屠红燕 周伊凡 张君君


